
Predictive
Sales
im B2B
Thomas Grimm

Geschäftsführer 
SUXXEED Sales for your Success GmbH

https://www.suxxeed.de
https://www.linkedin.com/in/tomgrimm/


ZITRONENFALTER 
FALTEN 
ZITRONEN!



DIE ERDE IST 
EINE SCHEIBE!



VERKÄUFER
VERKAUFEN!



VERTRIEBSZEIT IST WERTVOLL!

ZIELERREICHUNG
STEIGT

KOSTEN 
SINKEN



WIE VIEL ZEIT 
VERBRINGEN DEINE 
VERTRIEBLER:INNEN 
MIT VERKAUFEN?



QUELLE: SALESFORCE.COM

DIE REALITÄT



WHY?
WHAT‘S THE 
PROBLEM?



VERTRIEBLER
SIND LOST



PRIORISIERUNG



VERTRIEB IST OPPORTUNISTISCH!



VORBEREITUNG



DEIN TYPISCHES 
CRM



PREDICTIVE 
SALES
HILFT!



ccc
MIT

PREDICTIVE
SALES!

OHNE
PREDICTIVE
SALES!



MIT
PREDICTIVE

SALES!

OHNE
PREDICTIVE
SALES!



DEATH OF A
SALES (WO)MAN?



WIR LIEBEN KUNDEN

BESTANDSKUNDEN

INSIDE SALES

OUTSOURCING



PRIORISIERTE 
KUNDENLISTE

DATENBASIERTE 
POTENZIALEMPFEHLUNG

SCHNELLE
KUNDENAUSWAHL

https://www.salesluxx.ai


EINFACHE 
GESPRÄCHSVORBEREITUNG

360°
CUSTOMER VIEW

https://www.salesluxx.ai


https://www.salesluxx.ai


SIMPLY. SELL. MORE. KOMMT
VORBEI!

https://www.salesluxx.ai
https://www.linkedin.com/in/christiansoller/
https://www.linkedin.com/in/tomgrimm/
https://www.linkedin.com/in/carolinakoschinski/
https://www.linkedin.com/in/helena-b-224821217/
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